
業務用プラン集の

販売について



この商品の開発意図

「この不動産チラシでどんな建物が建つかわ

かりますか？」



この商品の開発意図

多くの不動産営業マンは

どんな建物が建てられるか説明できないから

土地の購入を即断させられない

????????



この商品の開発意図

また、住宅会社・工務店でも

多くの社員が客の要望を持ち帰り

プランを考えることが仕事になっている



プラン集という商品は・・・？

　・　出回ってない

→プラン集が出回ると価格競争に陥り

　 がちになるため、大手の住宅会社では

   あまり作成・配布をしていない



プラン集という商品は・・・？

※世に「プラン集」という商品が無い。

　・　有っても使えないものが多い

→　前掲の理由により、大手住宅会社では本格的な

　　 プラン集というものは発行していない。

　　また、今までの実例を掲載するサイトもあるが、

    注文住宅の実例は他では応用出来ない間取りが多い。



製品の特徴

�
玄関向き・間口奥行き別で豊富なプラン

　→　全850プラン、間口奥行き別に検索可





こんな現場で・・・

�
不動産業者

　　→　「その敷地にどんなプランが入るか

　　　　　 説明できない」

工務店・住宅会社

　　→　「間取りを考えるのが一苦労」

　　　　 「新入社員では間取りの話ができない」

このこのこのこのセットセットセットセットでででで問題解決問題解決問題解決問題解決！！！！


