
経営コンサルティングノウハウをシステム化する。資金繰りを起点に、①年間・月次目標を設定し、②毎月の実績を
振り返り、③今後どうすべきか改善することで、いわゆるPDCAサイクルを身に着けることができる。
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WEBサービスの概要
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借入返済に必要な利益額等、いくつかの
考え方で目標利益の設定を自動でガイド
する。

昨年度の実績固定費から、昨年度固有の
費用や今期プラスでかかる費用を加減算
する。

例えば売上をクリックすると、商品ごと画
面に移り、それぞれの目標を設定すること
もできる。

年間目標を設定したら、季節変動等を考
慮して月次目標を自動で設定できる。

１画面で、月間・年間の進捗状況をボック
ス図と数値の両面で確認することができる。

当該月をクリックすると月毎の実績と目標
の差額を確認できる。さらに例えば売上を
クリックすると明細を確認できる。

目標に不足する利益を賄うための修正月
次計画が自動で作成される。

数値の表形式で確認することももちろん
可能で、売上費用の両面で利益を出す策
を検討する。


