


イングリッシュおさる
埼玉県生まれ。元英語教師国産バイリンガル

大学入学当時は、英語は全く話せず
保有資格は 英検3級、TOEICスコア280点

ある英語講師との出会いによって、英語への
苦手意識がなくなり急激に英語力が増加。

現在TOEICスコア970点
YouTubeチャンネル登録者13万人

自己紹介



自己紹介

実績・経歴
英検1級・TOEIC970点

YouTubeチャンネル登録者13万人

英語オンラインスクール運営

株式会社LECの立ち上げ

起業1年目最高月収3億6千万円超え



自己紹介

バスケットボールU15県代表で全国3位
中学時代

高校時代
選抜に2年連続選出。国体候補止まり

英検1級＆TOEIC965点取得
大学時代

公立高校の英語教員

2年間勤務後起業。現在に至る



今日のセミナー

YouTube全然伸びない... 
サムネがいまいちパッとしない... 
動画の作成方法がわからない... 
商品の作成方法がわからない... 
販売の仕方がわからない... 
何のツール使えばいいの？ 
マーケティング戦略はどうすれば？

【こんなお悩みありませんか…？】



今日のセミナー

動画が見られない 
一生チャンネルが伸びない 
商品が売れない 
お客様から苦情の嵐 
ツールの無駄遣い 
時間とお金だけがとけていく 

この問題を放置しておくと…



今日のセミナー

でも大丈夫です！



今日のセミナー

今日のセミナーをみるメリット

起業1年目で月収3億6000万 
を達成した戦略&戦術がわかる

YouTube戦略(サムネイル＆動画構成)
マーケティング戦略 ツールの役割

商品販売戦略



実績紹介

チャンネル登録者の推移

2020/6/25
チャンネル登録者：5,000人
動画本数：約25本



チャンネル登録者の推移

2020/7/28
チャンネル登録者：10,000人達成

動画本数：約40本

(1ヶ月で約5,000人の増加)

実績紹介



チャンネル登録者の推移

2020/8/2
チャンネル登録者：20,000人達成

動画本数：約40本

(1週間で10,000人の増加)

実績紹介



チャンネル登録者の推移

2020/8/26
チャンネル登録者：50,000人達成

動画本数：約40本

(3週間で30,000人の増加)

実績紹介



チャンネル登録者の推移

2020/12/27
チャンネル登録者：100,000人達成

動画本数：約50本

(4ヶ月で50,000人の増加)

実績紹介



起業1年目で
月収3億6千万を達成できた4つのきっかけ

ショウさんのYouTube

メルマガ
LINE

購入せず→Twitter配信

実績紹介



今回のローンチ結果
実績紹介



今回のローンチ結果

実績紹介

F)オンラインセッション 
（3000円✖︎2577人＝7,731,000円）
B)オンラインスクール 
（547800円✖︎662人＝362643600円

370,374,600円
(広告費０・配信約25万円)



実績紹介

フロントエンド→バックエンド

成約率：約26％
（4人に1人が成約）



クロス分析の結果
B)オンラインスクール

男性CV→約1.3% 女性CV→約2.2%

40代以上→約2.5％
10代→約0.2％ 
20代 →約1.1％

30代 →約2.2%



クロス分析の結果

社会人→約2.2%
大学生→約0.4%
高校生→約0.1%

その他→約1.6%

B)オンラインスクール

英会話→約1.9% TOEIC→約1.6% 英検→約0.8%



クロス分析の結果
B)オンラインスクール

4~6年→約1.1%
0~3年→約1.7%

10年以上→約2.2%
7~9年→約1.5%

5~3級→約2.1%
準2~2級→約1.4%
準1~1級→約0.9%

受験経験なし→約1.6%



クロス分析の結果

少し話せる→約1.6%ほとんど話せない→約2.0%
かなり話せる→約0.3%わからない→約0.9%

200~600点→約2.0% 601~800点→約1.9%
801~990点→約0.8%受験経験なし→約1.5%



クロス分析の結果

仕事→約2.0%
趣味→約1.5%

資格→約1.1%
海外旅行→約1.8%

B)オンラインスクール

0~9本→約2.0% 10本以上→約2.0%



クロス分析の結果

English Twitter→約1.8%YouTube→約2.0%
Instagram→約8.0%Facebook→約16%



クロス分析の結果

社会人の女性で40代。
英会話始めたてorなかなか上達しない。
英検5級～3級・TOEIC200～600点レベル
英語はほとんど話せないが仕事で必要な初心者

つまり…

この顧客層からの購入率が最も高いことがわかる！



Lステップ登録後の流れ

アンケート
（タグ付け）

特典配布
（リッチメニュー）

ローンチ動画
（年に数回）

購入後
のサポート
（Lステップで）

① ② ③ ④

Lステップ登録後の流れ



アンケート①

○
回答率93％登録時のアンケート画面

Lステップ登録後の流れ



特典配布のリッチメニュー②

回答率

アンケート回答率UP!
動画の回遊率UP!
タップ計測で需要把握
他媒体へのリスク分散

Lステップ登録後の流れ



リッチメニューのタップ数

Lステップ登録後の流れ



ローンチ動画③ （年に数回）

Lステップ登録後の流れ



購入後のサポート④

案内＆教育
購入者の特定
各コンテンツの配布
シナリオで動画配布

Lステップ登録後の流れ



スクール案内

【当日5大特典付き】
0→100 実践オンラインスクール
個別英語コーチングチャット （質問無制限）　　　　　　 
個別英語ティーチングチャット(質問無制限) 
実践オンラインスクール英語質問チャット（受講生）　      
日報管理チャット（受講生)　　　　　　会員LINEメニュー 
キックオフ学習戦略LIVEセミナー　　　LIVEセミナー24回分 
英語完全攻略会員サイト　　英会話独り言攻略英語添削　　　英語喉音声添削　　　　　　　　

(6ヶ月パッケージコース)



スクール案内

【当日5大特典】
①英語コーチング実践オンラインスクール参加権* 
②会員サイト視聴期間無期限
③サービス終了後のアフターサポートを無期限  
④入会金5万円→無料
⑤限定価格

* 相談会限定

¥998,000→¥547,800(税込)*2



サポート内容

会員限定サイトへの招待(更新型)1
週1回の限定LIVEセミナー2

日報チャット(受講生)3

4

5

英語質問チャット(受講生)

個別質問チャット(おさる)

充実のサポート内容



サポート内容

会員限定サイトへの招待
YouTubeやSNSでは公開していない
より踏み込んだ英語学習ができる
会員限定サイトへご招待。

日々、更新されていくので
常に最新の情報に触れ続ける
ことができます。



サポート内容

週1回のLIVEセミナー

動画学習コンテンツに加えて

週1回の会員限定LIVEセミナー
にも参加可能！



サポート内容

日報＆個別質問チャット

受講生同士で質問や日報を共有
できるチャットルームを使うことで
やる気を落とすことなく継続可能

また、おさるへの個別質問ルーム
も用意しているので、あなただけの悩み
もすぐに解決することができます。



サポート内容

英語添削
音声添削
喉発音添削



お客様の実績

30代男性/公務員/新潟県

2019年10月度
英検3級合格！

2020年1月度
英検準2級＆2級ダブル合格！



お客様の実績

20代後半/男性/会社員

コーチング開始時英検3級

2ヶ月で英検2級に合格！



お客様の実績

20代男性

コーチング開始4ヶ月

英検初受験で準1級合格！



お客様の実績

20代会社員

コーチング開始から4ヶ月

英検3級から2級合格！



お客様の実績

50代女性/主婦

コーチング開始から3ヶ月

英検初受験で2級合格！
さらに…↓



お客様の実績

3ヶ月の継続で
英検準1級にも合格！



お客様の実績

30代男性/会社員/大阪府

コーチング開始から1ヶ月半

英検準2級から2級合格！



お客様の実績

20代男性/学生/大阪府

開始時英検2級
4ヶ月で準1級合格！



お客様の実績

20代男性/埼玉県

コーチング開始から2ヶ月

TOEICスコア
770→935！



お客様の実績

20代男性/東京都

コーチング開始から4ヶ月

TOEICスコア
500点台→820！



お客様の実績

40代男性/東京都

コーチング開始から4ヶ月

TOEICスコア
535→640！



お客様の実績

20代男性/東京都

コーチング開始から4ヶ月

TOEICスコア
500→820！



マーケティングフロー

どのような 
”マーケティングフロー”を構築しているのか？



マーケティングフロー
YouTube

Lステップ(軽い)

メルマガ(重い)

ローンチ動画

クロージング(グループ面談)

サポート(LステップorChatWork)



マーケティングフロー

なぜYouTubeを使うのか？
リストが濃い

大量リストの獲得が可能
(1日300~500リスト、悪くても100リスト)

感情を揺さぶりやすいor教育しやすい

高額バックエンドに最適

→



1ヶ月以上動画を上げなくても…

毎日約　　　　　  が10日ほど継続！

毎日約100リストを継続

1本動画を上げると…

300リスト

マーケティングフロー



マーケティングフロー
なぜYouTubeを使うのか？

高単価なのか低単価なのか。
売りたい商品から逆算して
Twitter、インスタグラム等の
発信媒体を決めることが重要

フォロワーの伸ばしやすさ
で選ぶのはNG



動画作成【サムネイル編】

サムネイル作成3つのポイント

短期的快楽 逆説/衝撃の事実 ネガティブ
(プロスペクト理論)



動画作成【サムネイル編】



動画作成【サムネイル編】



動画作成【サムネイル編】



動画作成【構成編】

(途切れてしまうのでどちらでも良い)5   登録誘導

4   目次

3   メリット&権威性&重要性

2   コールドリーディング&誤解を解く

1   概要

&衝撃の事実&質問をする



動画作成【構成編】

(なくても良い)10  復習

9   LINEへの誘導

8   メッセージ(内容による)

7   理由

6   結論

11  エンディング



動画作成【構成編】
3  2 で重要なPASTORフォーミュラ

ステップ1 Problem (問題の特定)
ステップ2 Amplify (問題の拡大)

ステップ3 Solve (問題の解決)

ステップ4 (変革と証言)Transformation
with testimony

ステップ5 Offer (提案)
ステップ6 Response (返答の呼びかけ)

・・・・・
・・・・・

・・・・・・・

・・・・・・・・・
・・



英会話ができない理由はなんですか？？ 
英会話学習法がわかりませんか？？ 
どの教材を使えばいいのかわかりませんか？？ 
何から始めたらいいのかわかりませんか？

PASTORフォーミュラ
Problem(問題の特定)
現状の課題を明らかにする問いかけ

(例)



この問題を解決しないとどうなりますか？

PASTORフォーミュラ

課題を解決しない事による最悪の未来を想起
(例)

Amplify(問題の拡大)

約25億人と会話ができる機会が失われます。
英会話ができなければ最低でも

ストレスを感じたまま日々を過ごすことになります。
友人と旅行を楽しめなかったり、自分自身が



PASTORフォーミュラ

その問題は解決できるということを伝える

(例)

Solve(問題の解決)

でも大丈夫。今日動画で話すことを実践すれば、単語や 
文法を覚え直さなくても英語が話せるようになります 

なかには3分ほどでコツをつかみ英語が急に話せる人も 
でてくるかもしれません。



PASTORフォーミュラ

(例)

＋ストーリー

でも大丈夫。今日動画で話すことを実践すれば、単語や文法を覚え直さなくても 
英語が話せるようになります。なかには3分ほどでコツをつかみ英語が急に話せる人も 
でてくるかもしれません。

を混ぜることがポイント！

僕も以前は単語をいくら覚えても英語が話せない。 
TOEIC900点とっていても話せないということが 
続いていました。しかし、それも今では改善されていて 
外国人と不自由なく話すことが可能です。



PASTORフォーミュラ

実践した人の変化を伝えて信頼度がUP

(例)
もちろん僕だけでなく他の受講生も。

(変革と証言)Transformation
with testimony

このある方法を通じて英語が話せないということが 
おきなくなりました。僕は実際に英検1級の2次試験も 
対策なしで一発で合格しましたし、僕の受講生も 
英検の2次試験で落ちた方は一人もいません。



PASTORフォーミュラ

課題を解決するために動画を見ることを促す

(例)

Offer (提案)

もしあなたが英会話を今すぐに伸ばしたい。 
そう考えているのであれば、ぜひ最後まで 
見ていってください。



PASTORフォーミュラ

なくてもOK

(例)

Response (返答の呼びかけ)

この動画は英会話上達に必ず役に立つでしょう
そして必ず英語が話せることを実感できるように 
なるということをお約束します。



YouTube全体設計
キュレーターになること
「2倍濃く」「わかりやすく」を意識する

YouTube運営における3つのR

Reduce
なぜ伸びないのかを 
仮説し、その傾向の 
動画はあげない。

Reuse
伸びたコンテンツや 
同じ傾向のものを 
繰り返し使う。

Recycle
Reuseして伸びなく 
なったものを切り口を 
変えて発信する。



YouTube全体設計
Reduceの例



YouTube全体設計
Reuse&Recycleの例



YouTube全体設計

動画の中で目的を決める

バズ用の動画
→看板商品

教育用の動画
→思考系



YouTubeテクニック

感情を動かす　　　　ジャンプカット 
問いかけ　　　　　　声の強弱 
ストーリー　　　　　ジェスチャー 
数秒単位で勝負をする

【撮影・編集】



YouTubeテクニック

【わかりやすさ・興味喚起】

一文を短めに　　　　　　　  代弁の言葉を入れる 
まとめをする　　　　　　　  一人二役をする 
わかりやすくいうと…　　　  一言で言うと.... 
各主張に対するメリット　　  例え話 



YouTubeテクニック

【権威性】
キュレーターになるのはいいけど権威性は無理…

書籍から引用

論文から引用

フォロワーの数

有名人・専門家の言葉



YouTubeテクニック
YouTube動画作成手順

① タイトルの決定 （　 サムネイル)

② 問題の把握
③ 解決策
④ メリット

⑤ 権威があるか

⑥ 実際に書く
⑦ 興味づけとタイトルのブラッシュアップ

興味づけや内容につながるか？
PASTORの法則が使えるか？



マーケティング戦略
YouTube運営戦略

YouTube
集客

Lステップ

特典・サポート
お知らせ

メルマガ
教育

リスク分散

ローンチ動画
スクリーニング

クロージング
スクリーニング サポート



フロントが9割・集客が全て
いくら素晴らしいものを作っても
伝えなければ存在しないのと同じ

by  スティーブ・ジョブズ

【問題】
スティーブ・ジョブズがMacbookを初めて発表した時
どのように売り出したのか？皆さんならどう伝えますか？

マーケティング戦略



【問題】
スティーブ・ジョブズがMacbookを初めて発表した時
どのように売り出したのか？皆さんならどう伝えますか？

【答え】
紙封筒から取り出した

マーケティング戦略



あの有名な”all birds”も

マーケティング戦略

© Uncommon London/Vimeo



でも、今こんな疑問が浮かんでませんか…？

フロントが良すぎると、有料サービスの 
期待値が上がりすぎるのでは？

マーケティング戦略



2つの解決策
スクリーニングをする

サポートの質を変える
体験型にする
動画に動画はNG (例)メンバーシップ

判断軸を変える
(例)RIZAPの管理型ビジネス

マーケティング戦略



YouTubeテクニック
よくある素朴な質問

結局、メルマガとLINEどっちがいいんですか？

結論、どっちもやりましょう



YouTubeテクニック

【メルマガ】

メリット
登録が重くリストが濃い 
コストが低い 
BANリスクがない 
分散になる

デメリット
到達率が悪い
Lステップを挟んでいる

細かい分析ができない
Lステップで分析



YouTubeテクニック

【Lステップor公式LINE】

メリット
登録が軽い 
到達率はメルマガの20倍 
効率良く配信できる 
分析&サポートに使える

デメリット
コストがかかる
メルマガも使って削減

BANリスクがある
メルマガも使って分散



・売り上げの8割は全体の2割の顧客で占められる 
・あるアプリの利用者の8割は全体の2割の機能しか使わない 
・売り上げの8割は全体の2割の製品で占められる

商品販売戦略

”パレートの法則”
ある事象の2割が全体の8割を生み出している

（例）

100%を目指す必要はない！



商品販売戦略
つまり、大事なのは…

本質を見極めて全力を注ぐこと！

LPのデザイン

Lステップ

動画で使う画像

YouTube動画

サービス内容の強化

購入者へのリマーケ



商品販売戦略

マーケットアウト：相場を無くしてあげる
動画コンテンツ 39,800円
＋ライブセミナー 
＋オフライン施策 
＋英語添削 
＋音声添削

298,000円



商品販売戦略

マーケットスイッチ：
相場が高いところに視点を変える

(例1)

ジム【店舗】
ツアー【オンライン集客】



商品販売戦略
(例2)
オンライン英会話【月数千円】

英会話スクール【数十万円】

英語教材【数万円】
動画コンテンツ【数万円】

英語コーチング【数十万円】

相場をずらしてあげる！



まとめ

まとめ

伝え方が大事 
情報で差別化しない 
マーケットスイッチする【価格】 
情報は全て出す 
体験に付加価値をつける



YouTubeテクニック

YouTube運営頑張りましょう！



YouTubeテクニック

感想引用ツイート 
よろしくお願いします。 

※LINEのメッセージにあります 
※必ず僕がリツイートします



YouTubeテクニック

ありがとうございました！


