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1、手紙の意義

● akari bottled teaを単価3万円以上のレストランに導入したく、
本手紙の送付によって、案件リードを獲得したい。

● これまでの受注率：
○ 100通手紙送付→15件訪問依頼（15%）→7件導入(7%)

● 受注できた理由：
○ そもそも、シェフ・ソムリエはメール・電話は好きではなく、手紙だと目につく。
○ 直筆の手紙が目立つので、開封率が高い。
○ 直筆で、レストラン特徴を個別記載しているため、プロダクト側（ akari）の熱

意が伝わる。
○ ノンアルコールの高級プロダクトが少なく、スパークリングの甘みがないお茶

は珍しい。レストランで扱いやすい。



２、対象レストラン

● マスタリストレストラン総数：1124件※1

○ 優先順位

1. 都内 　：352件
2. 埼玉・千葉・神奈川：33件
3. 大阪 ：58件
4. 京都 ：90件
5. 愛知 ：33件

　　　　ここまでで、合計：566件

● その他：スイーツコースペアリングリスト、会員制レストランリストなど出てくる可能性あり

※1    :ゴエミヨに記載＋自社調査



３、目標

● 566 件に送付し、15%の訪問獲得＝85件を　目指す
● 85件のうち、50%が導入する場合、43件の導入。（目標の9割達成できる。）※2

※2:12月末までの導入目標数　50件。なので、この施策で9割方達成できる。



４、メンバ・リソース

● リソース

 　　akari
○ リスト作成、文章作成など　　　：渡邊、中根（2名）
○ 手紙発送封入など　　　　　　　：雅代（1名）

　　 外注
○ 封筒宛名書き、文面執筆など　　　：COCONALA筆耕士さん（これから募集）

● 1週間の作業量

       akari
○ リスト作成、文章作成など　　　：渡邊、中根（2名）50店舗
○ 手紙発送封入など　　　　　　　：雅代（1名）1日　50店舗

　　 外注
○ 封筒宛名書き、文面執筆など　　　：COCONALA筆耕士 　50セット
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４、スケジュール　 50通＊12=600通

・中根・渡邊：リスト手紙文章作成,
・筆耕士さんへへの電子データ送付

・筆耕士さん：
　　50通分執筆完了分到着（東京都南青山到着）

・雅代：チェック、封入、切って貼り、投函
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・中根・渡邊：リスト手紙文章作成,
・筆耕士さんへへの電子データ送付

1

・筆耕士さん：
　　50通分執筆完了分到着（東京都南青山到着）
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・雅代：チェック、封入、切って貼り、投函



４、COCONALA筆耕士さん依頼内容

 依頼概要

● 飲食店様への

○ 手紙文面執筆

○ 宛名執筆

■ 依頼枚数

● 566セット

■ スケジュール

● 50セット（5日間or6日間で作業）* 12週   ※詳細は添付資料を参照

○ 開始日：10/9
○ 終了日：12/30

■ 備考

● 文面の返送は 毎週レターパックライト（430円） にてお願いいたします（依頼先様でご購入ください）。

● 封筒、便箋はこちらからはじめに、300セット支給,いたします。その後、さらに300セット支給いたします。

■ 送付先

エルム株式会社　渡辺 明香

 〒107-0062
 東京都港区南青山2-5-17
 POLA青山ビル5F Overlap エルム宛



それぞれのマニュアル


