
フランチャイズ募集
店舗不動産×フランチャイズでビジネスをアップデートしませんか？



現在空き家と同じように
空き店舗も増加している

社会課題　①



社会課題　②

個人の不動産会社は
増え続けている



社会課題　②

不動産業者数は
13万社を突破！

10年連続右肩上がりも…



社会課題　②

店舗仲介ができる不動産屋は
941社と圧倒的に少ない

実に全体の0.7％しかいない



社会課題　③

店舗不動産屋の数に対して
不動産仲介業のマーケットが

まだまだ大きい

実に約10％の
マーケットボリューム

不動産仲介業全体で4.4兆円
対して店舗仲介業については
このうち約4,000億円程度



固定費が安い

店舗不動産事業参入のメリット

ブルーオーシャン

不動産仲介会社の数は年々
増加しているが店舗専門の
不動産会社はまだ市場的に
少なく、ブルーオーシャン
である

1回の契約での手数料は住
宅よりも圧倒的に高くく、
1件契約で100万円以上を
超える案件も狙える

駅前の好立地に事務所を構え
る必要もなく、広告費もいく
つものプラットフォームに登
録する必要がないため固定費
を抑えることが可能

売上が高く見込める1 2 3

競合が少なく、需要が高いかつ利益が出やすい



ネットに全く
情報が出ていない

店舗不動産に関する開業方法や集客、
営業手法などはネット上で情報が少ない

出店したい人の集客、オーナーからの物
件取得など集客方法が分からない

　何よりも集客する
のが難しい

1 2

店舗不動産事業は決して簡単なビジネスモデルではありません
住宅不動産と違って自ら情報をとりにいく必要性があります。ポータルサイトに物件を掲載したからといって契約がで
きるものではなく、継続して物件を契約し続けるには信頼関係の構築が大切です。

店舗不動産特化の
研修カリキュラム

デメリットを最小化するビジネスモデルを作り上げました

”2つのサポートで解決“

24時間相談可能な
チャットと面談

テナント企業
1,000社以上の紹介

自社開発ツールで
物件掲載

”2つのツールで解決“

店舗不動産事業参入のデメリット



テナントの窓口のFCコンセプト

店舗仲介の業界革命で、全国の空き店舗をゼロに。
ローリスクミドルリターンのFC

ウェビナーに
よる研修カリ
キュラム

商標利用
可能

契約書・重説の
添削

営業ツール
テンプレートの

提供

1000社以上
の企業紹介

自社開発ツ
ールの提供

固定費が
安い



商標利用可能特徴
01



月に1度のLIVEセミナーによる
研修カリキュラム

特徴
01

L I V Eセミナーでは基本から応用まで
研修カリキュラムを用意

◀︎外部講師を招いたセミナーなども開催



契約書·重説 個別添削特徴
01

店舗不動産特有の契約書・重要事項説明書を
個別に添削相談が可能



営業ツール／テンプレートの提供特徴
01

反響を3倍に増やした
物件概要書テンプレート

店舗仲介専用の
契約書雛形

店舗仲介特有の区分表·
維持管理表雛形

営業で使える
トークスクリプト

1 2

3 4



自社独自の開発ツールが利用可能特徴
01

1 , 0 0 0社以上の会社にダイレクトで物件提案ができる
システムを開発し、このツールを使って営業が可能

◀︎実際にこのシュッテンから契約に結び
ついた事例が何件かございます。



1,000社以上の企業紹介特徴
01



毎月1,000物件以上空室店舗リスト
特徴
01

1 , 0 0 0社以上の顧客紹介
本部で様々な企業との繋がりを構築し加盟店へ紹介しております

実際にこちらから継続して契約をしている加盟企業様もおられます！



充実したサポート体制特徴
01

2 4時間可能な
個別チャット

計 2 4回可
個別面談

２年間の撤退サポート



毎月1,000物件以上空室店舗リスト
特徴
01

1 , 0 0 0社以上の顧客紹介
本部で様々な企業との繋がりを構築し加盟店へ紹介しております

実際にこちらから継続して契約をしている加盟企業様もおられます！



加盟している店舗不動産会社
との情報交換

特徴
01

店舗不動産特化の
グループチャット付

定期的な情報交換会

・テナント情報チャット
・総合チャット
・物件情報チャット

加盟企業様同士で物件情報の交換
契約まで行ったケースも！

オフ会も実施

店舗不動産に関わる情報交換会で
常に新しい情報を取り入れていく



競合比較



加盟条件と初期投資金額の目安



収支シュミレーション



こんな方にオススメ



よくある質問



代表の挨拶/会社概要


